Telefonicky prieskum u tGcastnikov (do 6 mesiacov po predvddzacom podujati)

‘ POKYNY:

FarmDemo e Skor nez Gcastnikovi zatelefonujete, vzdy si pozrite prieskumy, ktorgch sa ztcastnil v minulosti - ziskate tak dobr(j zaklad na nadviazanie konverzacie.
To znamen3, Ze mOzete vynechat otdzky, na ktoré uz poznate odpoved, pripadne mdzete klast dodatocné otdzky.

ZACNITE STRUCNYM PREDSTAVENIM:
¢ Na Uvod vysvetlite Gcel telefonického prieskumu (dévod oslovenia Gcastnika).
» Uvedte ndzov a Cas konkrétneho predvddzacieho podujatia, o ktorom sa chcete porozpravat.

* Navodte uvolnent atmosféru a povedzte Uc¢astnikom, Ze sa zaujimate iba o ich ndzor na dané podujatie,
Ziadne z odpovedi nie sU sprdvne alebo nespravne a Ze ich nebudete Ziadnym spésobom vyhodnocovat.

1. €o si pamaétate v stvislosti s témou predvadzacieho podujatia?

‘ 2. Myslite, Ze ste sa vdaka podujatiu nieco naucili? Ano

2.1.Co?

2.2. Viete povedat, akgym spdsobom by bolo mozné dosiahnut, aby pre vas bolo podujatie (este) zaujimavejsie?

Nie

2.3. Viete povedat, akgm spdsobom by bolo mozné dosiahnut, aby pre vas bolo podujatie zaujimavejsie?

3. Zostali ste vdaka podujatiu v nejakom kontakte alebo spojeni | Ano
s niektorgmi ¢lenmi siete a/alebo ingmi dcastnikmi (napriklad
prostrednictvom nového kontaktu, ktory ste ziskali vdaka
podujatiu a s ktorym si teraz vymienate informacie, pripadne
prostrednictvom nasledngch aktivit ¢i iného zapojenia sa do 3.2.S kgm ste v spojeni?
programu)?

3.1. Ako ste zostali v kontakte alebo spojeni?

3.3. Poznali ste tgchto ludi uz pred podujatim?

3.4. Preco sa podla vas nepodarilo nadviazat Ziadne trvalé kontakty v stvislosti s podujatim?
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4. Hladali ste po podujati akékolvek dalSie informacie tgkajice Ano
sa témy podujatia? .
4.1. Preco?
4.2. Kde?

4.3. Co presne?

4.4, Preco nie?

5. Navstivili ste alebo navstivite dalSie predvadzacie podujatie v
priebehu nasledujiceho roka?

Ano

5.1. Preco?

5.2. Na akud tému?

5.3. Preco nie?

6. Zacali ste v désledku predvadzacieho podujatia robit nieco
nové alebo odlisné (na vasej farme), alebo nieco planujete
zmenit?

Ano

6.1. Co presne?

6.2. Co konkrétne vés primalo urobit zmenu, resp. zmeny?

6.3. Zaznamenali ste uz nejaky vplyv tejto zmeny na vasu farmu?
e Ak 3no, aky?
¢ Ak nie, aké mate v tomto smere o¢akavania do buddcnosti?

6.4. Preco nie?
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7. 0znacili by ste sa za cloveka, ktory casto diskutuje s ingmi
ludmi o moznych inovaciach v oblasti polnohospodarstva,
alebo skar nie?

8. Rozpravali ste sa s ingmi ludmi o tomto predvadzacom Ano
podujati?

8.1. S kijm ste sa rozprévali o predvadzacom podujati? (POZNAMKA: Nemali by sa uvadzat mens, len profily. Opytajte sa na roly,
akich ucastnik nespomenie automaticky.)

8.2. 0 ktorych aspektoch predvadzacieho podujatia ste sa rozpravali?

8.3. Preco nie?
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